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Suma Movil busca que empresas de
cable y equipos fiitbol tengan su propia
linea de telefonia movil

Entre las metas del operador movil virtual esta que el sector retail de Perti

comience a ofrecer el servicio de telefonia movil, Aqui, detalles.



alba.torres
Rectángulo


A fines del 2021, especificamente en noviembre,
comenzo a operar en Peru el operador mévil virtual
(OMV) Suma Moévil -compaiiia del Grupo Ingenium

Tecnologia (holding de empresas de telecomunicaciones
con sede en Espana)- que no busca desarrollar su propia
marca de telefonia moévil sino que otras empresas, de
diversos sectores, lancen sus propios servicios de
telefonia movil para nichos especificos.

En concreto, que estas tengan la posibilidad de ofrecer el servicio
de telefonia, lo que implica soluciones de voz, datos y SMS en 3G

y 4G.

La empresa funciona en el territorio nacional -tras conseguir la
concesion por 20 afios- como operador movil virtual (OMV), es
decir, a diferencia de las companias moviles (tales como Entel,
Bitel, Movistar o Claro) no tiene ninguna concesion de espectro
de frecuencia.

Al no tener su propia red, la alquila a otras operadoras. En el caso
de Suma Movil alquila la red de Entel.



Mauricio Guerra, country manager de Suma Movil en Pert,
adelant6 a Gestion que para fines de 2022 se van a
desplegar 11 marcas, que van a ofrecer el servicio de telefonia
movil.

“Nuestro principal nicho en estos momentos son los ISP o cable
operadores, de hecho, todas las marcas con las que hemos
llegado a un acuerdo son de este rubro. Creemos que en esta
primera etapa vamos a seguir brindando esta posibilidad a las
empresas que proveen tnicamente el servicio de internet o
television por cable para que agreguen a su portafolio el servicio
de telefonia mévil ya que buscan fidelizar a sus clientes, no solo
en Lima sino en provincias. La convergencia busca hacerlos mas
competitivos”, detall6.

“Hay gran potencial en provincias como en Cusco, Chiclayo,
Lima, entre otros”, agreg0.

Justamente, el primer acuerdo suscrito -el afio pasado- fue con la
empresa peruana Waoo que afiadi6 el servicio de telefonia movil
a su portafolio, convirtiéndose que en el primer ISP -aquellos que
proveen unicamente el servicio de internet- en hacerlo. “El
acuerdo suscrito ha permitido que la empresa pueda -

actualmente- ofrecer tarjetas SIM virtual y fisico”.

A este acuerdo se suma -desde junio de este afio- los alcanzados
(para que brinden el servicio de telefonia mévil) con los cable
operadores INTI Movil, que es una empresa con presencia en
Ayaviri (Puno) y que cuenta con 15 afios como operador en
television por cable; Gpon con 10 afios atendiendo a Comas y
Lima Norte con paquetes de internet y television por cable; e
Ingenyo que tiene 12 afios trabajando en el suroeste de Lima
Metropolitana y en zonas mineras.



Estos acuerdos han logrado que Suma Mévil obtenga un saldo
neto positivo en las estadisticas de Osiptel sobre portabilidad
numeérica movil en agosto. (Ver cuadro)

RESULTADO NETO DE PORTABILIDAD MOVIL

AGOSTO 2022°

EMPRESA

OPERADORA |
' CLARO | 157585 | 132392
ENTEL 132862 113982
SUMAMOVIL o | 0
' GUINEA MOBILE | 165 \ 379
FLASH ’ 605 990
MOVISTAR | 117 889 \ 135 943

BITEL 67 390 | 92 815

Fuente: PUNKU-OSIPTEL (fecha de corte 01/09/2022)

Fuente: Osiptel

¢Unicamente se apunta a los cable operadores? Guerra afiadi6
que otro de los propositos es ganar el interés de otros sectores
productivos como del sector retail e incluso -siendo mas osados-
de los clubes deportivos, entre otros.

“El lanzamiento de mas marcas que podamos llevar a cabo va a
decantar que otras empresas, de otros sectores, vayan hacia ese
camino. No solamente en el rubro de cable operadores, sino
también en el retail o empresas que quieran iniciarse

en el segmento de telefonia mévil”, acoto.

Mario Mendiguren, director de marketing de Suma Mévil,

afiadi6 que en Pert el rubro que adopta la telefonia mé6vil como
alternativa para diversificar su portafolio de servicios de manera
mas rapida son los cable operadores ya que tienen una base de
clientes activa; un sistema de facturacién; un sistema CMR; un
sistema de atencion a clientes; entre otros elementos que les
permite ofrecer el nuevo servicio de manera rapida.



“A un equipo de futbol -por ejemplo- le va a implicar que tenga
que dimensionar mucho mads el servicio que actualmente
desarrolla. Entre las consultas que mas nos hacen las empresas
interesadas en brindar el servicio de telefonia mévil estan
cuanto va a implicar desarrollarlo; cuantas personas
demandara contratar para este nuevo servicio; entre otros. Ese
es el reto”, comento.

En Espafia, agregd, un cable operador (Telecable con 270,000
clientes) se animo a desarrollar el servicio de telefonia moévil y
apenas designo a cinco personas para este nuevo servicio con los
que logré 175,000 abonados en el primer afo de operacion. “El
rubro de los cable operadores de forma natural debe ser el
primero en ir hacia la telefonia mévil. Aunque hemos visto de
todo. Desde el sector retail hasta equipos de fiitbol, operadores

de comunidades, para empresas, de maquina a maquina’.

En ese sentido, la meta de Suma Mavil para el 2023 es crecer en
40%, lo que implica proveer a 20 marcas o empresas

peruanas la posibilidad que puedan ofrecer voz, datos y
SMS en 3G y 4G a sus clientes.

“Este aio, seguramente, vamos a terminar en Latinoamérica
con 48 marcas de telefonia moévil distribuidas en
Colombia, Chile y Perii. De los cuales 40 son
operadores telco”, puntualiz6 Mendiguren.




