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Nuevo competidor de telefonia movil encendera su

senal desde diciembre: su linea de inicio

Fmpresa se alista para iniciar operaciones en el mercado local de Ia mano de nn socio estratégico. JDe quien se trata y

como empezara a luncionar?
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Se avecina un nuevo jugador en el mercado de las
comunicaciones. A inicios de ano, el Ministerio de
Transporte v Comunicaciones (MTC) otorgo a Suma
Movil -ecompania del Grupo Ingenium Tecnologia-la
concesion para operar como Operador Virtual Movil
(OMYV) por un plazo de 20 anos a nivel nacional.

Asi, tras nueve meses desde la fecha que obtuvo la concesion, la
firma se alista para iniciar operaciones -en diciembre préoximo-
de la mano con la empresa peruana WAQOQ, convirtiéndola en
el primer cable operador (dado que provee finicamente el
servicio de internet para el sector corporativo y de television
por cable) que tendra la posibilidad de brindar un servicio
adicional: el de telecomunicaciones, con la venta de chips para

teletonia mévil prepago v pospago.



“Después de muchos tramites y un proceso largo a nivel
regulatorio, ya estamos cerrando nuestra etapa de
integracion con nuestro operador host -que como sabes es
Entel- lo que nos pone a un paso del lanzamiento de la
plataforma. Esperamos que este operativa en las primera
quincena de noviembre”, adelantd a Gestion Mauricio

Guerra, Country Manager de Suma Perii.

-tCuales son los objetivos que se han trazado en el

corto plazo?-

Estamos apuntando -en un primer momento- al mercado de
cable operadores e ISP (aquellos que proveen el servicio de
internet) para que puedan completar su oferta comereial con el
servicio de telefonia movil. Siendo asi que nuestro primer
acuerdo yva ha sido firmado -hace algunas semanas atras v
formalizado recientemente- con la empresa peruana WAQO,
que esta dedicada a brindar el servicic de internet y de
television por cable. De esta manera, se convierte en el primer
ISP peruano en lanzar su oferta totalmente convergente,

incluyendo telefonia méwvil a su portafolic de negoeio.

-Con el acuerdo suscrito con WAQOQO, équé servicios

adicionales va a poder ofrecer?-

Nuestra plataforma le da la posibilidad al cliente -que en este
caso es WAOQO- a que pueda optar por cualquier modalidad de
servicio movil. En una primera etapa se lanzara el (servicio)
prepago con la venta de chip v luego vendra el servicio pospago.
Estamos poniendo a su disposicion nuesira concesion con el
Estado, el acuerdo con el operador de red -que en este caso es
Entel-, nuestros acuerdos regulatorios con Osiptel v la Reniee
asi como recargadores, de manera tal que van a ofrecer
(vender) un servicio mévil (chip) bajo su marea. Ellos
-linicamente- se van a encargar de la comercializacién mientras
que toda la parte operativa v de soporte es nuestra
responsabilidad.



-tCuando empezarian a operar?-

Es probable que tengamos un mes mas (desde noviembre) para
sacar adelante el producto. La idea es empezar a

comercializar los chips a inicios de diciembre. Lo que
pasa es que hay que hacer pruebas -tras la quineena de

noviembre- para que el servicio sea éptimo.

-Tomando en cuenta que los OMYV son servicios de
nicho, cademas de los eable operadores, se estan

acercando a otras industrias?-

Queremos democratizar el mercado de las telecomunicaciones
en Perii para que cualquier empresa pueda sumar el servicio de
comunicaciones moviles a su oferta de valor. Nuestra intencién
es gue puadan ofrecerlo con nosotros, va que (las empresas que
lo desean) no tendra necesidad de hacer despliesues téenicos,
ni buroeraticos v ponemos el producto (chip) en el mercado en
tres a cuatro meses. Ilna primera aproximacion ha sido con los

cable operadores o ISP. Mas adelante. apuntamos proveer

el servicio de telefonia mévil al sector retail, alos

clubes deportivos v a todo tipo de negocio gque busque

ampliar su portafolio de productos v personalizar su
oferta.

-¢Qué se podria esperar hacia el 2022?-

Estamos en conversaciones con diferentes sectores, por lo que
esperamos sorpresas para el proximo ano o -quizas- se
concreten antes, La idea es tener un cierre del 2021 con mas de

nn HE‘HEI‘dD suscrito.

Nota:

» A diferencia de otros OMV, Suma Mdvil es duena de su propia
plataforma de servicios con lo cual tiene autonomia para
disenar/personalizar cualquier oferta que el cliente requiera.
“"No sofamente les proveemos de los servicios basicos como
telefonia, mensajes de texto y datos, sino que podemos
particularizar algun aplicative que el cliente elifa o disenar una
oferta comercial especifica, sequn el perfil gue fenga’, ahadio.



